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Finden Sie den Kaufer
fur Ihre Immobilie.

Professionell und erfolgreich.

Jason Howard Peterson ¢ RE/MAX Bad Soden RF/MM
/|

Immobilien Concept Marketing



Darf ich mich Ihnen vorstellen?

Mein Name ist Jason Peterson und ich bin RE/MAX Makler in Bad Soden am Taunus.
Mein Team und ich mdchten Ihnen einfach mehr bieten: mehr Qualitat, mehr Sicherheit
und mehr Vermarktung fur lhr Objekt.

Mehr Qualitat: Die IHK-zertifizierte Ausbildung, kontinuierliche
Weiterbildungen, eine umfangreiche Berufshaftpflichtversicherung,
sowie die behdrdliche Maklergenehmigung belegen unseren Servi-
ceanspruch und unsere Professionalitat.

Mehr Sicherheit: Unser Ehrenkodex und die sorgféltige Bonitats-
prufung aller Kaufinteressenten schitzt vor moglichen Zahlungs-
ausfallen, Ruckabwicklungen und Finanzierungsproblemen.

Mehr Vermarktung: Uber unser umfassendes Marketing finden
wir weit mehr Interessenten, als dies Uber Portale und Annoncen
allein moglich ist. Wir sorgen daflr, dass Ihr Objekt bei der passen-
den Zielgruppe professionell vermarktet wird — ob lokal, national
oder international.

Neugierig geworden?
Dann sollten wir uns kennenlernen!

Jason Peterson
Immobilienmakler (IHK)

Tel.: +49 6196 769 19 19
Mobil:: +49 151 432 030 48

jason.peterson@remax.de

Immobilien Concept Marketing
65812 Bad Soden am Taunus

Seit 1991 ist Deutschland mein Zuhause. REMBX



Verkaufen?
Das kann ich doch auch selbst.”

Kdnnen Sie wirklich das leisten, was ein professioneller
Makler leistet”? Testen Sie sich.

1. Wissen Sie, was lhre Immobilie tatsachlich wert ist und wie Sie den besten Preis erzielen?

Fakt ist: Viele Immobilienbesitzer bieten ihr Objekt zu teuer an und sind so zu spéteren Preisreduzierun-

gen gezwungen. Der Erlds flr die Immobilie liegt dann oft unter inrem tats&chlichen Wert. Bieten Sie das
Objekt hingegen zu guinstig an, dann lockt dies oft unseriése Schnappchenjager an. Alles steht und fallt

daher mit der korrekten Einwertung vor Verkaufsstart.

2. Was ist ein Energieausweis und warum bendétigen Sie diesen unbedingt?

Ein Energieausweis ist ein Dokument, das ein Gebaude energetisch bewertet. Jedem potenziellen Kau-
fer, Mieter oder Pachter ist dieses Dokument unverzuglich vorzulegen. Bei Verkauf oder Neuvermietun-
gen ohne vollstédndigen, korrekten und zuléssigen Nachweis drohen BuBgelder von bis zu 15.000 Euro.

3. Wieviel Geld investieren Sie in die Werbung fiir Ihre Immobilie?

Ein Inserat in der Tageszeitung und eine Anzeige im Onlineportal kdnnen Sie natdrlich auch selbst schal-
ten. Aber oft ist Ihr Kaufer dort nicht zu finden. Wieviel Geld werden Sie noch investieren und welche wei-
teren MaBnahmen wollen Sie ergreifen - auch Uberregional?

4. Welche Renovierungsarbeiten zahlen sich aus und welche nicht?

Viele Verkaufer beurteilen diesen Punkt zu einseitig: Warum noch einmal Geld in die Hand nehmen wenn
doch sowieso verkauft wird? Doch diese Einschatzung triigt, denn der erste Eindruck hat enormen Ein-
fluss auf den spéteren Kaufpreis. Je gepflegter und je besser eine Immobilie prasentiert wird, umso
hdher wird deren Wert empfunden. Doch welche MaBnahmen lohnen den finanziellen Einsatz und wel-
che nicht?

5. Kénnen Sie lhre Kaufinteressenten hinreichend iiberpriifen?

Ist ein Kaufinteressent gefunden, dann ist die Erleichterung oft groB3. Eine realistische Risikoeinschatzung
ermdglicht jedoch erst eine eingehende Bonitatsprifung. Welche Vorteile hat eine Selbstauskunft gegen-
Uber Informationen von Wirtschaftsauskunfteien? Reicht eine Finanzierungszusage der Bank? Welche
Risiken birgt eine Ratenzahlung? Und wussten Sie, dass auch Sie als Verkaufer fur die Nebenkosten des
Verkaufs haften?

6. Was miissen Sie fiir den Notartermin vorbereiten?
Der Notarvertrag ist rechtlich zwingend; ohne notarielle Beurkundung ist ein Kaufvertrag tber eine Immo-
bilie nichtig. HierfUr sind, je nach Sachlage, eine ganze Reihe Unterlagen beizubringen, wie Grundbuch-

auszug, Erbschein, Flurkarte, Baulastenverzeichnis, Teilungserklarung, Loschung bisheriger
Grundschulden, etc. Die grundliche Vorbereitung des Termins schitzt Sie vor Haftungsrisiken.

REMPX Bewertung — Verkauf — Vermietung — Vertrauen



Immobilien Wertermittlung

wRE/MAX bietat
mir Sicharhait-

¢ Begehung vor Ort e Ermittlung Zu- und Abschlage

e Wohnflachentberprtfung e FEinsicht Flurkarte/Bodenrichtwertkarte
e Ermittlung des Bodenrichtwertes e Wertermittlung nach drei Methoden

e Grundbuch-Check e Mehrstufige Marktanalyse

Welchen Wert hat meine Immobilie?

Bei einem Immobilienverkauf kann man sehr viele Fehler machen, die schnell viele tau-
send Euro kosten kdnnen. Der Nr. 1-Fehler ist oft der falsche Preis.

Ich berechne aufgrund von zahlreichen Daten den genauen Marktwert Ihrer Immobilie
und ermdgliche es Ihnen so, den bestmdoglichen Verkaufspreis zu erzielen.

Dabei wende ich in der Regel drei Methoden an: das Sachwertverfahren, das Ver-
gleichswertverfahren und das Ertragswertverfahren. Darlber hinaus fertige ich
eine umfassende Marktanalyse an. Insbesondere bei Eigentumswohnungen ist die
Marktanalyse entscheidend, die ich in der Regel als mehrstufige Marktanalyse konzi-
piere, in der ich bis in die kleinste Mikrolage analysieren kann.

lhr Mehrwert!

Das bietet Ihnen unsere Wertermittlung: Sie ist kostenfrei und bringt Sicherheit flr
lhren Immobilienverkauf.

4 | am fluent in English! REMBX



Die Kunst der Preiseinwertung

Vermeiden Sie einen zu hoch oder zu niedrig
angesetzten Kaufpreis.

Sonst laufen Sie Gefahr, durch einen Uberhodhten Startpreis Interessenten abzu-
schrecken und spéater Preisnachlasse geben zu mussen, damit das Objekt nicht zum
Ladenhiter wird. Zudem zieht sich der Verkaufsprozess dadurch schnell in die Lange.
Umgekehrt verschenken Sie bei einem zu niedrig angesetzten Preis bares Geld - be-
sonders argerlich, wenn Sie mit dem Verkaufserlds eine andere Immobilie finanzieren
wollen.

€ Zu hoch angesetzter Preis und seine Auswirkungen.

Das geht aber A
auch anders:

Lassen Sie Ihre Immobilie von
Anfang an korrekt einwerten. oA
Dadurch steigen die Chancen A P o
enorm, dass Sie das Objekt .

zZum ahgestrebten Preis inner- :_ LB %
halb eines akzeptablen Ver-
kaufszeitraums verkaufen >1

. € = Preisentwicklung
konnen. t = Zeitfaktor

Marktwert

Gutschein Immobilienbewertung

Setzen Sie bei der Ermittlung des Marktwertes gleich
auf den Fachmann!

Rufen Sie uns
unverbindlich an!

Auf Basis unserer Marktkenntnis
und unserer jahrelangen Erfahrung
erstellen wir lhnen eine kostenlose
Wertermittlung fur Ihre Immobilie.

REMPBX Yo hablo todavia bastante bien castellano!



(72 Zu verkaufen

- Ihr Immobilienspezialist
B .. Jason Peterson

|
RF/MK Tel.: +49 6196 769 19 19

IMMQNE

Mehr Marketing fur Ihre Immobilie

Wir finden mehr Interessenten und erzielen den besseren
Preis durch die folgenden Schritte:

e Marktpreisanalyse und Einwertung e Personliche Information der Nachbarn
e Erstellung eines professionellen Exposés ¢ Abgleich mit allen Suchinteressenten

e |nternetprasentation auf verschiedenen Portalen e \Vorstellung im RE/MAX-Netzwerk

e \eranstaltung eines Open House e Zeitungsinserate

e Verkaufsschild am Objekt e Beratung zur Prasentation des Objekts
e Aushang im Schaufenster des Immobilienshops ® Bieterverfahren

e \erteilung von Flyern e Kaufvertragsbetreuung

RE/MAX Netzwerk - weltweit

Sie beauftragen 100.000 Makler!

Wir bieten Ihnen die maximal médglichen Absatzchancen.

Ca. 100.000 RE/MAX Kollegen in ca. 7.000 Buros in ca. 95 Landern arbeiten zusammen.
Jeder kann seinen Kunden lhre Immobilie anbieten.

Als |hr Objektbetreuer bin ich der zentrale Ansprechpartner.

Ihr Vorteil: eine erhebliche VergréBerung des Absatzmarktes Ihrer Immobilie.

Das Resultat: Es geht schneller. Und wir erzielen hohere Preise.

Ich bin zertifizierter Immobilienmakler (IHK). REMBX



lch will, dass Sie zufrieden sind.

Das sagen meine Kunden.

Besser geht es nicht! Sehr
zuvorkommend,
auskunftsfreudig...

Jurgen W. aus Hamburg

— Schade, dass ich nur eine Wohnung
zu verkaufen hatte...

Scarlett E. aus Berlin

REAB 41

Professionell und kompetent! Der
beste Makler von allen.

Heidi K. aus Kelkheim (Taunus)

Ich dachte, einen ,privaten
Coach® an meiner Seite zu
haben.

Scarlett E. aus Berlin

REAB 41

Ein Makler, den ich uneingeschréankt
weiterempfehlen kann.

Klaus W. aus Liederbach am Taunus

REAB 41

Auf jeden Fall weiter zu
empfehlen! Sie waren sehr
gut!

Meike und Joshua S. aus Kelkheim

Sehr zufrieden. Absolut zu jeder Zeit
fur Fragen + Antworten erreichbar!!

Eleonore S. aus Frankfurt am Main

REAABRL 4

Quelle: www.makler-empfehlung.de Quelle: www.makler-empfehlung.de

Erstellung Energieauswels

Haben Sie |hre Immobilie bereits energetisch bewerten lassen?

Seit der neuen Energieeinsparver-
ordnung (EnEV) vom 01.05.2014 hat
sich einiges verandert:

Bereits bei der Besichtigung mUssen Sie
einen gultigen Energieausweis vorlegen
um BuBgelder zu vermeiden. Wir bieten
lhnen den Energieausweis als Service-
leistung an* - sprechen Sie mit uns!

*Der Energieausweis ist kostenlos fiir den Fall eines sich anschlieBenden Alleinauftrags zur Vermarktung desselben Objekts.

REMPBX Empfehlungen: www.makler-empfehlung.de 7
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Wir bringen Menschen
und Immobilien zusammen

Seit 2003 — als erstes RE/MAX Buro im Rhein-Main-Gebiet in Bad Soden am
Taunus — sind wir lhre Experten vor Ort flr den Verkauf und die Vermietung von
Immobilien. Mit unseren umfassenden Dienstleistungen, von Beratung Uber
Wertermittlung bis zum perfekten Marketing, gehen wir innovative Wege in der
Immobilienvermittlung.

Profitieren Sie von unserem RE/MAX Erfolgskonzept!
Menschen und Immobilien.
Wir bringen beides zusammen.

Jason Peterson
Immobilienmakler (IHK)

Tel.: +49 6196 769 19 19
Fax:  +496196 769 19 29
Mobil: +49 151 432 030 48
E-Mail: jason.peterson@remax.de

Immobilien Concept Marketing
Konigsteiner StraBe 45 Tel.: +49 6196 769 19 19
65812 Bad Soden am Taunus Fax: +49 6196 769 19 29 www.remaxbadsoden.com

REMX

Immobilien Concept Marketing
RE/MAX ist ein internationales Netzwerk, jedes Buro und jeder Makler ist rechtlich eigenstandig und unabhéngig. Alle Informationen wurden vom Makler mit der notwendigen
Sorgfalt verdffentlicht. Da wir meist jedoch auf Informationen der Auftraggeber angewiesen sind, kdnnen wir keine Gewahr bzw. Garantie fUr die Richtigkeit Ubernehmen.

RE/MAX-Toolbox / bitsinmotion



